[bookmark: _GoBack]Экзаменационная работа по курсу “Основы маркетинга” (Вариант 14)
___________________________________________________________(ФИО)

Экзаменационная работа представляет собой простейший тест, позволяющий оценить уровень освоения материала по курсу “Основы маркетинга”. 

Задание 1.(15 бал.).
Фирма решила использовать стратегию товарно-дифференцированного маркетинга. Отберите предпочтительный сегмент(ы) рынка на основе ниже приведенных данных. Дайте итоговую таблицу для отбора.

	Критерий
	Коэффициент 
Значимости
	Сег-мент А
	Сег-ментБ
	Сег-ментВ
	Сег-ментГ
	Сег-ментД
	Сег-ментЕ

	1.Емкость сегмента
	0,3
	10
	90
	50
	80
	40
	20

	2.Динамика продаж на сегменте
	0,2
	30
	10
	60
	20
	70
	10

	3.Уровень конкуренции
	0,1
	50
	40
	20
	90
	60
	20

	4.Рентабель-ность
	0,2
	90
	20
	50
	10
	70
	30

	5.Соответ-ствие товара
	0,2
	80
	10
	10
	50
	30
	20



Данные по затратам на разработку маркетингового комплекса.
	Сегмент/ затраты
	СегментА
	СегментБ
	СегментВ
	СегментГ
	СегментД
	СегментЕ

	
	30.0
	80.0
	40.0
	10.0
	70.0
	50.0



Данные для определения размера средств, которые фирма способна инвестировать в свой бизнес на данном этапе:
Прибыль фирмы, инвестируемая в свой бизнес- 20.0 тыс дол.
Размер кредита, доступного для фирмы- 30.0
Сумма средств, которую можно выручить от размещения ценных бумаг на рынке- 30.0
































Задание 2(5 баллов). Дополните ряд факторов конкурентоспособности товара:
· CSI степень удовлетворения потребности
· удобство покупки
· сроки и надежность поставки товара
· имидж товара и фирмы в глазах покупателя
· объем и качество рекламной кампании по товару
· объем сервиса
· _________________________________________________




Задание3.(20 баллов). Рассчитайте предполагаемый объем годового сбыта новой модели холодильника марки “Стинол” методом достоверной средней, если эксперты дали следующие прогнозные оценки по объему реализации товара:
Таблица.   Экспертные оценки объемов сбыта(шт/год)
	Номер эксперта
	Пессимистическая оценка
	Нормальная 
Оценка
	Оптимистическая оценка

	Эксперт 1
	5000
	6500
	8000

	Эксперт 2
	1500
	3000
	5000

	Эксперт 3
	4500
	5000
	6000

	Эксперт 4
	5100
	6800
	7500

	Эксперт 5
	6000
	7500
	9500






















Задание 4. (5 баллов). У Вашей фирмы проблемы с реализацией новых моделей телевизора. Какая из ниже перечисленных скидок поможет Вам решить данную задачу; 
· ”сезонные скидки”;
· -”скидка за платеж наличными”;
· ”скидка на убыточного лидера”;
· ”бонусная скидка”;
· ”накопительные скидки”;
· ”скидка на количество купленного товара”; 
· нет правильного варианта_________________________________________ 
Задание 5.(10 баллов) Просчитайте прогноз объема продажи товара на рынке(методом определения своей доли рынка) если известны следующие данные:
Показатель СУП нашего товара -         60%;
Показатель СУП товара конкурента 1  - 40%;
Показатель СУП товара конкурента 2 - 50%;
Цена нашего товара  -          100 $
Цена товара – конкурента 1   - 90 $
Цена товара - конкурента 2 - 100 $
Емкость рынка      - 10000 штук 
Коэффициент эластичности Эс - равен 1




























Задание6.(5 балл) К какому психологическому типу покупателей относится покупатель, для которого верны следующие рекомендации:
-предложите  оптимальное соотношение цена/качество;
-не приукрашивайте  товар;
- не мешайте детально знакомиться с  товаром;


Это - ___________________________________ 

