В PR-сообщении банка «Северная казна» (антикризисный PR) пронумеруйте основные смысловые блоки. Почему порядок расположения этих блоков неудачен? В каком порядке лучше расположить информацию, чтобы оптимизировать композицию текста? 

«СЕВЕРНАЯ КАЗНА» и ПАРТНЕРЫ дарят вкладчикам новые возможности
На прошедшей неделе в неформальной обстановке прошло вручение вкладчикам, ставшими победителями двух прошедших в рамках акции «КАЗНА и ПАРТНЕРЫ» розыгрышей призов.
Многие победители пришли вместе с семьями, которые искренне радовались удаче.
ЕЛЕНА: «Когда мужу позвонили из банка, мы не поверили в то, что выиграли туристическую путевку. Но сегодня все сомнения развеялись – сертификат на 70 тысяч рублей у нас на руках. Особенно приятно, что мы можем сами выбрать страну, в которую захотим поехать. Мы давно собирались съездить в теплые края, но все откладывали путешествие. Теперь вопрос сам собой решился – спасибо «СЕВЕРНОЙ КАЗНЕ» за эту возможность.
Церемонию награждения открыл президент «Урал-Авиа», одного из крупнейших акционеров банка «СЕВЕРНАЯ КАЗНА», Родионов Владимир Геннадьевич.: «Акция «КАЗНА и ПАРТНЕРЫ»-это публичная благодарность, которую банк выражает клиентам, не поддавшимся паническим слухам и поддержавшим «СЕВЕРНУЮ КАЗНУ». Все акционеры единодушно приняли решение выделить собственные средства для проведения акции. Отрадно, что и корпоративные клиенты решили поддержать акцию – недаром она названа «КАЗНА и ПАРТНЕРЫ». Акционеры готовы и к более масштабным затратам в целях удержания клиентов, идущих по жизни вместе с «СЕВЕРНОЙ КАЗНОЙ».
В награждении участвовали и члены правления банка «СЕВЕРНАЯ КАЗНА» и представители Партнеров банка – торговой сети «КАРДИНАЛ»,
[bookmark: page42][image: ]туристической компании «РОССТУР» и автосалона «Тойота Центр Екатеринбург-Запад».
Председатель правления банка «СЕВЕРНАЯ КАЗНА» Волчик Андрей Валерьевич: «Акция – лишь часть большой ПРОГРАММЫ ПОДДЕРЖКИ НАШИХ КЛИЕНТОВ», принятой руководством банка и акционерами в рамках стабилизационного плана действий. Мы повысили ставки по всем вкладам. У вкладчиков банка при пополнении средств на вклад или при открытии нового вклада есть возможность получить +2 % в рамках акции «Обгони инфляцию». Также банк начисляет 7 % годовых в рублях по карточным счетам и вкладам «до востребования». К декабрю мы готовим целый ряд банковских продуктов, рассчитанных на целевое вложение средств, чтобы клиенты видели сами, где и как будут работать их деньги, откуда берется прибыль по процентам и были спокойны. Кроме того, многие наши партнеры – торговые сети, предприятия сферы услуг – готовы предоставлять дополнительные скидки клиентам банка «СЕВЕРНАЯ КАЗНА».
ЛЮДМИЛА ЯКОВЛЕВНА, Екатеринбург. Победитель акции «КАЗНА и ПАРТНЕРЫ», обладатель второй «Тойоты– Короллы»: «Я вкладчик «Северной Казны» с 1998 года – то, как банк прошел тогдашний кризис, убедило меня в надежности банка. И ни разу я не усомнилась в своем банке. Конечно, я растерялась, когда узнала, что выиграла машину – поддержать меня пришли и дочь и муж. Теперь, благодаря «СЕВЕРНОЙ КАЗНЕ» наша семья стала автомобильной. Желаю родному банку процветания и долгих лет жизни!»
Напомним, что призы в рамках акции «КАЗНА и ПАРТНЕРЫ» разыгрываются еженедельно. Всего среди вкладчиков будет разыграно 118 призов, в том числе 9 автомобилей «Тойота» и квартира в Екатеринбурге. Следующий розыгрыш состоится во вторник 25 ноября 2008 года в эфире программы «Утренний экспресс» (ТК «4 Канал», Екатеринбург).
Подробнее об акции «КАЗНА и ПАРТНЕРЫ» можно узнать на сайте банка ххх – хх – ххх
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