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ОТЧЕТ 
о прохождении учебной практики
по профессиональному модулю ПМ 04 МДК.04.01 «Технологии оптовых и розничных
продаж» предусмотренных ООП СПО по специальности 38.02.04 Коммерция (по отраслям) по профессии «Менеджер по продажам»
группы __________________
						шифр и номер группы
___________________________________________
(Ф.И.О.)




















Содержание:

1. Организационный этап (инструктаж по проведению практики в учебной лаборатории)
1. Подготовительный этап (изучение нормативно-правовой документации по заданной тематике )
1. Исследовательский этап (подбор учебной литературы, сбор информации в соответствии с индивидуальным заданием, анализ содержания источников информации по практике)
1. Проектный этап (экспериментально-практическая работа)
1. Аналитический этап (обработка и изучение полученной информации по темам в  соответствии с индивидуальным заданием)
1. Отчетный этап (заполненные формы отчетности, документы, блок-схемы алгоритмов и прочее)































Структура отчета:

Введение
[bookmark: _GoBack]1. Характеристика основных функций менеджера по продажам в структуре торговой организации (описать роль, основные функции, менеджера по продажам в торговой организации).
2. Основная часть 
Выполняется в соответствии с индивидуальным планом работы по соответствующему профессиональному модулю.
3. Заключение
Выводы и предложения. Необходимо кратко описать основные изученные вопросы 
4. Приложения
Документальное подтверждение отдельных разделов, положений отчета (заполненные формы отчетности, документы, блок-схемы алгоритмов и прочее).
5. Литература
Законодательная база, №№ инструкций, приказов, распоряжений, учебники и другая литература.



	Дата: _____________
	                    _________________________________
                         (Подпись, Ф.И.О. студента)
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